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Neil West

La maggior parte delle grandi organizzazioni parla di semplicita ma
finisce per produrre complessita. Le roadmap dei prodotti si allungano, i
percorsi dei clienti si frammentano, i processi interni si accumulano e la
ragion d’'essere originaria dell’'azienda va persa. Il problema raramente &
la mancanza di idee. E piuttosto I'assenza di una disciplina che consenta
di scartare quelle sbagliate.

Neil West ha lavorato per 16 anni nel settore dei servizi di Apple e aiuta
le aziende a trasformare la semplicita in una pratica operativa tangibile
per i clienti.

Neil West di 2026 Biografia DISPONIBILE PER

e Relatori
Perché le aziende scelgono di collaborare con Neil West

¢ Una prospettiva diretta dall'interno di Apple Music, App Store, Apple
TV+ e iTunes nel periodo in cui I'azienda ha trasferito un business di
servizi da un miliardo di dollari in tutta Europa.

¢ Una tesi specifica sulla semplicita come vantaggio competitivo, esposta tEMI DI CONVERSAZIONE

in It Just Works (Macmillan Business, 2026) e strutturata in nove regole DI NEIL

che i leader possono applicare ai propri prodotti e ai propri team. e Esperienza del cliente e
e Utile per la riunione dopo I'offsite strategico: parla del lavoro pratico di marketing

tagliare funzionalita, chiudere progetti e proteggere I'esperienza del e Gestione del cambiamento

cliente dalle politiche interne. ¢ Innovazione e rivoluzione
¢ Ha co-fondato I'iTunes Festival e curato il rapporto di Apple con artisti e Leadership di squadra

da Beyoncé a Bono, il che conferisce alle conferenze la consistenza di e Strategia e crescita

un business di contenuti, non di un generico keynote tecnologico. aziendale

e Traduce i principi dell'era di Steve Jobs in un linguaggio comprensibile
ai leader commerciali e di prodotto che devono realizzare, non
teorizzare.

Trasformazione digitale

Punti salienti della biografia

e Responsabile dei servizi di Apple per I'Europa meridionale, con la LINGUA: Inglese
responsabilita di App Store, Apple Music, Apple TV+, iCloud, Books,
Podcasts, Arcade e Fitness+ in tutta la regione.

¢ Responsabile della divisione Musica di Apple per il Regno Unito e
I'Europa per dieci anni, compreso il periodo in cui iTunes & diventato il
piu grande rivenditore di musica al mondo.

o Co-fondatore e curatore dell'iTunes Festival.

e Autore di "It Just Works: The Nine Simple Rules of Apple's Success",
Macmillan Business, settembre 2026.

¢ Relatore TEDx su The Beatles, Steve Jobs e la gestione del team.

¢ In precedenza: redattore capo europeo di Rhapsody, il primo servizio di



streaming musicale in abbonamento, direttore creativo di
Garageband.com (fondato con Jerry Harrison dei Talking Heads e Sir
George Martin) e redattore capo della rivista NEXT Generation.

Biografia

iTunes era un negozio di dischi prima di diventare un servizio di
streaming, e I'App Store era un esperimento di sviluppo prima di diventare
una piattaforma. La parte difficile nel gestire queste attivita in Europa non
era aggiungere funzionalita. Era decidere cosa non sviluppare, cosa
eliminare e quali relazioni con artisti o partner valesse la pena difendere
contro le pressioni interne volte alla standardizzazione.

West ha svolto questo lavoro per sedici anni. In qualita di responsabile
della divisione musicale di Apple nel Regno Unito e in Europa, ha guidato il
team nel periodo in cui iTunes & diventato il pit grande rivenditore di
musica al mondo e ha co-fondato I'iTunes Festival come modo per legare
il catalogo a un momento culturale dal vivo. Ha poi gestito i servizi di
Apple per I'Europa meridionale, un portafoglio da un miliardo di dollari che
copre App Store, Apple Music, TV+, iCloud, Books, Podcasts, Arcade e
Fitness+, durante il passaggio dai download all'abbonamento.

La sua tesi attuale, esposta in It Just Works (Macmillan Business, 2026), &
che il vantaggio competitivo di Apple € sempre stato la disciplina nel
rimuovere la complessita piuttosto che il talento nell’aggiungere
funzionalita. Il libro offre nove regole tratte dall'interno dell’azienda, su
come semplificare i prodotti, ridurre gli attriti nel percorso del cliente e
mantenere la concentrazione quando un’organizzazione cresce. Il suo
intervento TEDx su The Beatles e Steve Jobs presenta la versione di team
design dello stesso caso.

Per un pubblico operante nei settori dei prodotti, del marketing, dei servizi
e del digitale, il valore risiede nei dettagli operativi. Parla di decisioni
specifiche, lanci di prodotti e delle strategie per mantenere la linea
sull'esperienza del cliente quando le pressioni commerciali spingono nella
direzione opposta.

Argomenti chiave

¢ |a semplicita come disciplina operativa commerciale

e L'esperienza del cliente nei business basati su abbonamenti e
piattaforme

¢ || passaggio dai download allo streaming e cosa ha insegnato
all'economia dei contenuti in generale

¢ Lanci di prodotti e servizi su larga scala

¢ Creazione e gestione di team creativi

¢ Lezioni dall'interno del business dei servizi di Apple

Ideale per

¢ Responsabili di prodotti, servizi e piattaforme che gestiscono portafogli
multiprodotto

e CMO e responsabili dell'esperienza cliente nei settori degli
abbonamenti, dei media e dei beni di consumo

e Direttori dell'innovazione e della trasformazione alla ricerca di una
prospettiva operativa piuttosto che di un approccio da consulente

e Team dirigenziali che si stanno riorganizzando dopo un periodo di
accumulo di funzionalita o di deriva della proposta



Risultati per il pubblico

¢ Una definizione operativa di semplicita applicabile a una roadmap, non
solo a una linea di brand.

¢ Test specifici per decidere cosa eliminare da un prodotto, servizio o
processo.

¢ Una visione del business dei servizi di Apple dall'interno dell'operazione
europea, compreso il modo in cui sono state gestite le relazioni con
artisti e partner.

¢ Un linguaggio per proteggere I'esperienza del cliente dalle pressioni
interne volte ad aumentare la complessita.

e Una prospettiva di progettazione di squadra ispirata al modo in cui
Apple, e prima di essa i Beatles, hanno strutturato piccoli gruppi creativi
per ottenere risultati.

Vi presentiamo Neil West

Neil West & un pioniere e una figura chiave nel settore della musica
digitale e dell'intrattenimento. Con 25 anni di esperienza in prima linea
nella trasformazione del business dei contenuti digitali, West e stato una
forza trainante nel cambiare il modo in cui consumiamo musica e
contenuti online. Il suo lavoro presso Apple, sia nel Regno Unito che in
Europa, lo ha posizionato come leader influente nel settore, in particolare
durante il suo mandato come Responsabile della divisione Musica e
successivamente come Responsabile dei servizi Apple.

La carriera di Neil West & straordinaria, caratterizzata dalla sua leadership
in Apple, dove ha guidato il team musicale in Europa mentre iTunes
cresceva fino a diventare il piu grande rivenditore di musica al mondo e
attraverso il lancio di Apple Music. E stato co-fondatore e curatore
dell'iTunes Festival. Ha guidato le attivita dei servizi Apple (App Store,
Apple Music, Apple TV+, Apple Books, Apple Podcasts, Fitness+)
nell'Europa meridionale e orientale. Prima di entrare in Apple ha ricoperto
il ruolo di redattore capo europeo per Rhapsody, il primo servizio al
mondo di streaming musicale in abbonamento. West ¢ stato anche
direttore creativo della startup di San Francisco GarageBand.com e
redattore capo di NEXT Generation, la principale rivista statunitense di
videogiochi. Il suo quarto posto nella classifica Music Power 100 del
Guardian nel 2011 testimonia la sua influenza nel settore.

Le conferenze di Neil West sono note per il loro approccio innovativo e la
capacita di prevedere le tendenze future nel settore dell'intrattenimento
digitale. Con uno stile interattivo e coinvolgente, West condivide le sue
esperienze e intuizioni sull'evoluzione del mercato digitale, offrendo
prospettive uniche e lezioni preziose al suo pubblico. La sua capacita di
fondere storie personali con I'analisi delle tendenze rende le sue
presentazioni un'esperienza formativa e stimolante.

Neil West 2026 discorsi & argomenti

Rivoluzionare l'industria musicale



Un resoconto di prima mano su iTunes, I'App Store e Apple Music come attivita commerciali, raccontato
dall'interno della divisione europea di Apple.

Punti chiave:

e Come é stato creato e gestito il portafoglio di servizi Apple in diversi paesi
e Le decisioni commerciali alla base del passaggio dai download all’abbonamento
e || dietro le quinte dell'iTunes Festival e dei lanci di artisti di grande rilievo

Accompagnare i clienti nel cambiamento: lezioni da App Store, iTunes, Apple Music e Apple
TV+ di Apple

Il punto di vista di un professionista su come accompagnare i clienti attraverso un cambiamento
significativo del prodotto o del modello di business senza perderli.

Punti chiave:

e Perché la maggior parte dei programmi di cambiamento sottovaluta il punto di vista del cliente
nella transizione

e Le tattiche utilizzate all’'interno di Apple per gestire la comunicazione e la sequenza delle fasi
durante i lanci

e Come mantenere la qualita dell’esperienza quando le pressioni interne spingono verso soluzioni di
compromesso

Punta sulla semplicita: gli insegnamenti di Steve Jobs

L'argomentazione “It Just Works”, applicata alle decisioni relative a prodotti, servizi e team al di fuori di
Apple.

Punti chiave:

e La semplicita come disciplina per stabilire cosa eliminare, non come estetica di design
¢ Nove regole tratte dalla pratica operativa di Apple
¢ Dove la semplicita crea un vantaggio commerciale misurabile

| Beatles, Steve Jobs e la gestione del team (TEDx)

Una conferenza sul design di squadra che prende spunto dal modello descritto da Steve Jobs, secondo
cui il modello gestionale di Apple era quello dei Beatles.

Punti chiave:

e Cosa fanno i piccoli gruppi creativi che le funzioni su larga scala faticano a replicare
e Come Apple ha strutturato i team in base ai risultati, non alla gerarchia
¢ Dove il modello fallisce e dove funziona in un contesto aziendale



Neil West's Videos



https://youtu.be/XBX9qNdj6Po

