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Itai Green

Stora organisationer ar medvetna om att de maste innovera snabbare an
vad deras egna FoU-cykler tilldter. De har budgetar, rekryteringsteam
och pilotprojekt, men &nda avstannar de flesta samarbetena med
nystartade féretag innan nagon teknik hinner generera intakter. Den
svara fragan &r inte var man ska hitta innovation, utan hur man bygger
upp den interna struktur som gor det mojligt for foretaget att faktiskt ta
till sig den.

Itai Green ar grundare av Innovate Israel och hjalper globala foretag att
omvandla samarbetet med nystartade féretag till kommersiella resultat
istallet for att fastna i ett tréttande pilotprojekt.

Itai Green:s 2026 biografi TILLGANGLIG FOR
Forelasningar
Konsulttjanster
Paneldeltagande
Radgivning i styrelserum
Utbildning for chefer
Utbildning och workshops

Varfor organisationer samarbetar med Itai Green

e Han driver operatérens handbok fér 6ppen innovation, som bygger pa
program som levererats till namngivna multinationella foretag,
daribland Toyota, Teva Pharmaceuticals, Maccabi Healthcare och
Electra.

e Han har tillgang till tva av Israels stérsta vertikala startup-natverk, ITTS
(cirka 350 grundare inom reseteknik) och IITS fér insurtech, vilket ger
foretagsrepresentanter en direkt vag in i aktuella affarsmajligheter.

¢ Hans kommande bok med Business Expert Press, "Innovation or
Elimination”, sammanfattar ett tva decennier langt ramverk for
samarbete mellan féretag och startups, sa att keynote-presentationen Affarsstrategi och tillvaxt
bygger pa en publicerad avhandling snarare &n en presentation. Artificiell intelligens och

¢ Han har informerat ledande affarspublik vid upprepade Economist- generativ Al
toppmdten, UNWTO och Amcham Brazils VD-forum, vilket innebar att Digital transformation
han anpassar sig till beslutsfattare pa styrelseniva, inte till Entreprendrskap
teknikentusiaster. Férandringsledning

e Han arbetade med foretagsinnovation hos Amadeus IT Group innan han Innovation och omvalvning
startade konsultféretaget, sa han talar om den interna politiken kring
innovationsprogram fran samma sida av bordet som kdparen.

ITAI:S TALANDE TEMAN

Hojdpunkter i biografin

¢ Grundare och VD, Innovate Israel (2017 till idag). SPRAK: Engelska
¢ Tidigare chef for affarsutveckling och innovation, Amadeus IT Group
Israel.

Tidigare VD, Maxtech Technologies; tidigare vice VD for
affarsutveckling, Techtium; tidigare roller pa Elbit.

Medgrundare, JerusalemOnline.

Forfattare till boken "Innovation or Elimination: Winning in a World of



Constant Change”, Business Expert Press.

e Grundare av startup-natverken ITTS och IITS inom reseteknik och
forsakringsteknik i Israel.

¢ Huvudtalare vid Economist-toppméten (2018-2022), UNWTO Tourism
Startup Competition och Amcham Brazil CEO Forum.

Biografi

De flesta innovationsprogram inom féretag misslyckas i tysthet. De
resulterar i pilotprojekt, demodagar och utvarderingsrapporter, men
mycket lite som paverkar resultatrakningen. Klyftan handlar inte om
talang eller budget; det ar kopplingen mellan féretaget och det externa
ekosystem som det pastar sig samarbeta med.

Itai Green har tillbringat tva decennier inom den kopplingen. Som chef for
affarsutveckling och innovation pa Amadeus IT Group i Israel, och
dessforinnan som VD och operatér inom Maxtech, Techtium och Elbit,
byggde han upp den interna styrka som de flesta stora organisationer
fortfarande férsoker utveckla. Ar 2017 grundade han Innovate Israel for
att tilldmpa den strategin for globala foretag och koppla ihop dem med
israeliska startups inom IT, lakemedel, finans, resor, detaljhandel, bank,
férsakring, energi och byggteknik. Bland kunderna finns Toyota, Teva
Pharmaceuticals, Maccabi Healthcare och Electra.

Parallellt med konsultverksamheten har han byggt upp tva av de storsta
branschgemenskaperna i Israels ekosystem. ITTS (Israel Travel Tech
Startups) omfattar nu cirka 350 grundare. lITS fyller ssamma funktion for
forsakringsteknik. For en foretagsinkdpare ar dessa gemenskaper det
levande affarsflddet bakom huvudtemat.

Hans bok "Innovation or Elimination: Winning in a World of Constant
Change”, utgiven av Business Expert Press, beskriver det ramverk han har
anvant med sina kunder: hur ledningsgrupper strukturerar 6ppen
innovation, hur de tar till sig extern teknik utan att stéra sin
karnverksamhet och hur de slutar att forvaxla pilotprojekt med resultat.

Viktiga talarteman

e Oppen innovation och samarbete mellan féretag och startups

e Generativ Al i féretagsstrategi

¢ Det israeliska innovationsekosystemet och engagemang i ekosystemet
e Traveltech och insurtech

e Foretagsinvesteringar och scoutingmodeller

¢ Innovationsledarskap och organisatorisk beredskap

¢ Innovation av affarsmodeller under geopolitiskt tryck och tullpress

Perfekt for

¢ Innovationschefer, chefer for foretagsinvesteringar och strategichefer
som bygger upp eller omformar en funktion for 6ppen innovation.

¢ Ledningsgrupper inom resebranschen, forsakringsbranschen,
|akemedelsbranschen, detaljhandeln, energibranschen och banksektorn
som utvarderar samarbete med Israels startup-ekosystem.

¢ Ledare inom affarsutveckling och FoU som bedriver aktiv scouting men
saknar en tillforlitlig vag fran pilotprojekt till implementering.

e Styrelser och VD-forum som soker en operat6rs syn pa hur man
omvandlar innovationssatsningar till kommersiell tillvaxt.



Resultat for malgruppen

En praktisk definition av vad som skiljer ett fungerande program fér
oppen innovation fran en skenbar scoutingverksamhet.

En tydlig karta éver hur man kan engagera sig i Israels startup-
ekosystem utan att forbranna intern trovardighet pa pilotprojekt som
leder ingenstans.

Ett perspektiv pa hur generativ Al forandrar dynamiken mellan féretag
och startups, baserat pa konkret kundarbete snarare an prognoser.
Specifika interna strukturer och incitament som ledare kan anvanda for
att ta ett pilotprojekt fran proof of concept till en affarsverksamhet.

En arlig analys av var 6ppen innovation tenderar att misslyckas inom
stora foretag, fran nagon som har suttit pa bada sidor.

Itai Green s 2026 samtal & amnen

Varningen om tullavgifterna: Kommer du att féornya dig och anpassa dig, eller kommer du att

hamna pa efterkalken?

Ett huvudanférande om hur ledningsgrupper bér hantera tullchocker och geopolitiska stérningar genom

att omforma sin innovationsmodell, inte dra ner pa satsningarna.

Huvudpunkter:

e Hur tullrisker omformar féretagens innovationsprioriteringar inom leveranskedjan, inkdp och

teknik.

e Varfor defensiva kostnadsbesparingar tenderar att paskynda avveckling snarare an att forhindra

den.

e Praktiska atgarder som ledare kan vidta for att omvandla geopolitiskt tryck till en

innovationsagenda.

Férnya dig nu eller ga under senare

Ett rakt pa sak-samtal om varfér de flesta innovationsprogram inom féretag gar i sta och hur en

verksamhetsmodell fér verklig 6ppen innovation ser ut.

Huvudpunkter:

e De vanligaste orsakerna till att innovationsprogram férvandlas till pilotprojekt som aldrig blir mer
an just pilotprojekt.

e Hur foretag bor strukturera sitt samarbete med externa startup-ekosystem.

¢ Vilka interna sponsorer, styrningsformer och incitament som kravs for ett seridst program.

Generativ Al for foretagsledare



Ett seminarium om hur generativ Al férandrar relationen mellan féretag och nystartade foretag och var
den skapar verkliga affarsmassiga fordelar.

Huvudpunkter:

e Hur generativ Al gar fran att vara en hype till att paverka resultatrakningen inom olika funktioner.
e Hur féretag bdr samarbeta med Al-startups utan att férlora den strategiska kontrollen.
e En syn pa styrning, risk och leverantérsval pa en Al-marknad i snabb utveckling.

Itai Green's Videos
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https://www.youtube.com/watch?v=eVGtol6QoBg
https://youtu.be/TVSQu4fb40s?si=HcWmv5Lvv9Matt4H
https://youtu.be/VbVa42-gsGM?si=nuoMtsVOzFstYmQa
https://youtu.be/YfIIdeLTXVQ?si=ulg4Q8_EEZ16kAij
https://youtu.be/AVnY8CaWePo?si=wEI5qVotm7i_XpQc
https://youtu.be/e95hh0CNJgM?si=i9pd1C9lONd-f39c
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Vad Itai Greens kunder sager

Det var en fantastisk upplevelse att fa Itai Green som gastférelasare for vart team pa Inbetta! Han delade
med sig av vardefulla insikter om innovation, diskuterade attityder, innovativa ekosystem, mojligheterna med
att samarbeta med startups samt 6ppen innovation. Vart team var mycket ndjda! Pa en allt mer dynamisk och
konkurrensutsatt varldsmarknad var detta verkligen ett fantastiskt mote! Tack Itai, det var jatteroligt att ha
dig har!

Marcio Atz
Generaldirektor, Inbetta-Atlas

Itai, vi pa NEST - Tourism Innovation Center Portugal, Portugals nationella turistmyndighet for innovation, vill
tacka dig for ditt stod och dina rad.

Vi har samarbetat med dig i ungefar fem ar nu, och du har varit en stor tillgang fér oss under denna tid.

Under hela den tid du har fungerat som radgivare at oss har du vagledt vara innovationsinsatser och hjalpt
oss att bygga upp ett lokalt TravelTech-ekosystem.

Du har ocksa varit huvudtalare vid flera av vara konferenser, toppmaéten och evenemang, daribland
evenemang dar hogt uppsatta offentliga tjansteman har deltagit.

Du har alltid varit och fortsatter att vara en fantastisk konsult, en utmarkt talare och en utmarkt
samarbetspartner.

Vi ser fram emot manga fler ar av samarbete, innovation och forbattring av vart ekosystem.

Roberto Tavares Antunes
Verkstallande direktér, NEST


https://youtu.be/ov6HQivtYdc?si=gTTZWUen49IYhcA-

Herr Green, Alexander Innovation Zone S.A. vill harmed officiellt tacka er for ert foredrag vid vart senaste
evenemang med titeln "Open Innovation: Férdelarna med samarbete mellan foretag och startups”. Ni talade
nyligen vid vart evenemang, som var ett samarbete mellan var organisation, Elevate Greece och den grekiska
exportorsforeningen. Ditt tal fokuserade pa vikten av innovation och hur man gér det pa ratt satt, och de
beslutsfattare som deltog i evenemanget tyckte att det var insiktsfullt, berikande och hjalpsamt. Vi hoppas att
fa se dig i Grekland snart och rekommenderar varmt andra att samarbeta med dig och dra nytta av din
erfarenhet och expertis for att innovera, forandra och vaxa. Tack sa mycket. Jag 6nskar dig fortsatt framgang i
alla dina framtida projekt.

Prof. Panayiotis H. Ketikidis
ordférande, Alexander Innovation Zone

Herr Green, det var ett stort ndje att valkomna er via videolank till det nyligen hallna 19:e arliga Cypern-
toppmotet med titeln "Cyperns nya fardplan och strategi for hallbar balans”, som dgde rum den 7-8
november 2023 pa Hilton Nicosia. Framstdende talare fran Europa och Grekland deltog aterigen i en mycket
informativ, meningsfull och insiktsfull debatt om alla de viktiga fragor som arets evenemang tog upp. Tack for
att du deltog i denna férstklassiga samling av talare. Ert inlagg mottes med stort intresse av var framstaende
publik och bidrog vasentligt till den stimulerande diskussionen. Férutom de 540 deltagarna pa plats foljde mer
an 16 000 tittare fran 30 lander evenemanget via livestreaming. Bifogat finner ni tittarstatistiken for
evenemanget. Vi hoppas innerligt att fa aran och nojet att ha er med oss igen vid nadgot av vara framtida
Economist-evenemang.

Nektaria Passarivakis
Vd och koncernchef, Economist Impact-evenemang for Grekland, Cypern, Malta och Syddsteuropa

ltai, pa hela AmCham-teamets vagnar vill jag uttrycka min tacksamhet for ditt deltagande och ditt enastaende
bidrag som huvudtalare vid vart senaste evenemang. Det var ett stort ndje att ha dig som huvudtalare vid
vart arliga VD-forum, som i ar besoktes av 6ver 1 000 VD:ar fran Brasiliens storsta foretag inom olika
branscher. Din expertis och dina insiktsfulla perspektiv pa dppen innovation var precis vad var publik behévde
hora. Pa bara 50 minuter lyckades du pa ett masterligt satt navigera genom komplexiteten i detta amne,
samtidigt som du tog upp bade utmaningarna och méjligheterna i dagens standigt féranderliga affarslandskap
och var snabbt féranderliga varld. Jag blev imponerad av hur du fangade uppmarksamheten hos denna stora
och mangsidiga grupp manniskor, och inte helt ovantat var publiken mycket mottaglig fér din presentation -
de skrattade hogt, deltog i fragor och svar trots den stora salen och satt stilla utan att titta pa sina telefoner.

Marcelo Borges Rodrigues
verkstallande direktér, Amcham Brasilien



Det glader mig att kunna meddela att den feedback vi fick fran deltagarna under dagarna efter evenemanget
var overvaldigande positiv. Publiken var verkligen fascinerad av den valtalighet, energi och tydlighet med
vilken du féormedlade dina idéer. Jag ar évertygad om att din presentation skulle mottas lika val av vilken
publik som helst, i olika lander och branscher. Nar det galler amnet 6ppen innovation blev jag imponerad av
hur relevant det &r, och jag tror sarskilt nu att 6ppen innovation &r viktigare &n nagonsin, eftersom COVID-19-
pandemin och framvéxten av artificiell intelligens har gjort det mer avgérande &n nagonsin fér foretag att
vara oppna for nya idéer och partnerskap. Din erfarenhet och talang som talare, i kombination med din
kunskap om amnet, gor dig till en tillgdng for alla féretagsevenemang eller konferenser. Jag rekommenderar
dig varmt till alla som séker en engagerande och informativ talare inom detta viktiga &mne. An en gang tack
for att du delade med dig av dina insikter och hjalpte oss att g6ra detta VD-forum till en enastaende
framgang.

Marcelo Borges Rodrigues
verkstallande direktér, Amcham Brasilien

Tack, Itai, for att du var hos oss for ett par veckor sedan. Jag har fatt positiv feedback fran teamet nar det
galler forelasningens kvalitet, deltagarnas engagemang, deras motivation och de reflektioner som kom fram.
Det kommer sakert att bidra till att inleda samtal som hjalper oss att omdefiniera var vag framat.

Inbetta-Atlas

ITAI:S SENASTE BOCKER

INNOVATION

O

ELIMINATION

WINNING in a World of
Constant Change

Itai Green

Innovation or Elimination:
Winning in a World of Constant

Change

Itai Green's 2026 speaking fees

Specifika avgifter faller inom de intervall som visas. Dessa presenteras endast som en vagledning och kan andras
utan féoregdende meddelande.


https://www.amazon.co.uk/Innovation-Elimination-Winning-Constant-Change/dp/1606494961/
https://www.amazon.co.uk/Innovation-Elimination-Winning-Constant-Change/dp/1606494961/
https://www.amazon.co.uk/Innovation-Elimination-Winning-Constant-Change/dp/1606494961/
https://www.amazon.co.uk/Innovation-Elimination-Winning-Constant-Change/dp/1606494961/
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